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•  Angel Capital: Vốn mồi từ nhà đầu tư rủi ro (mạo hiểm cấp 1) 

•  BA (Business Accelerator): Tổ chức thúc đẩy kinh doanh 

•  Boot Camp: Giai đoạn huấn luyện tập trung 

•  Demo Day: Ngày các Start up trình bày phương án kinh doanh với các 

nhà đầu tư mạo hiểm 

•  IPO (Initial Public Offering): Lần chào bán đầu tiên ra công chúng 

•  Mentoring: Quá trình truyền đạt bí quyết kinh doanh 

•  Seed money: Vốn mồi 

•  Startup: Doanh nghiệp khởi nghiệp 

•  TMH CN: Thương mại hóa Công nghệ 

•  VC (Venture Capital): Vốn đầu tư mạo hiểm cấp 2 

•  Later stage VC: Đầu tư mạo hiểm những vòng kế tiếp 

GHI CHÚ 
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SILICON VALLEY MỸ 
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•  “Silicon Valley” tại Mỹ; là một thị trường nơi các công nghệ mới được triển khai bởi 
các start up có khả năng tăng trưởng đột biến và được tài trợ bởi các nhà đầu tư 
mạo hiểm (một số startup của Mỹ có khả năng đến thẳng với nhà đầu tư mạo hiểm 
mà không cần phải qua BA). “Silicon Valley” từ Cali đã bành trướng mạnh mẽ ở 
New York, nay được gọi là Silicon City.  

•  BA là phát minh mới nhất về kỹ thuật kinh doanh của Mỹ để phát triển kinh tế, BA đã 
được Nhà Trắng áp dụng trong năm 2013 và đã đầu tư với số vốn $2 tỷ nhằm mục 
đích đột phá sự bế tắc về công nghệ sản xuất và tạo môi trường phát triển công 
nghệ và DN mới ở nước Mỹ. Loại hình tổ chức này đang rất phát triển ở Mỹ: Y 
Combinator, là một BA ra đời lâu nhất và lớn nhất, hoạt động từ năm 2005, đến nay 
ước tính giá trị danh mục đầu tư của họ đạt ngưỡng 14 tỷ USD. 

•  Theo Hiệp hội Đầu tư mạo hiểm Quốc gia (NVCA) – Mỹ, năm 2011 có 842 công ty 
đầu tư mạo hiểm quản lí số tiền 195.9 tỷ đô-la Mỹ, tạo ra lợi nhuận tương đương 
21% GDP của Mỹ; cứ 1 tỷ đầu tư mạo hiểm tạo ra 100 tỷ cho GDP phát triển nền 
kinh tế Mỹ. Đầu tư mạo hiểm vào các start up ước tính tạo ra 11.9 triệu việc làm tại 
Mỹ. 

Ý tưởng 
Công nghệ  Start-ups VC or BA* Later stage 

VC IPO 



Ý tưởng 
Công nghệ  Start-ups VC or BA*  Later stage 

VC IPO 

Silicon Valley (Mỹ) 

Đề xuất Silicon Valley (Việt Nam) 

TẠI SAO LỰA CHỌN MÔ HÌNH SILICON VALLEY – MỸ 
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•  Trong 4 thập kỷ qua, đầu tư mạo hiểm tại Mỹ tạo ra nhiều sản phẩm đột phá và thay đổi 
thế giới, từ Internet đến email, iPhone và GPS mà chưa có một quốc gia nào đến gần 
được với thành công này của họ.  

•  Sự khác biệt giữa TMH CN truyền thống với TMH CN theo kiểu Silicon Valley là sự tham 
gia của các nhà đầu tư từ khi còn là ý tưởng công nghệ, vùng ứng dụng này trước kia chủ 
yếu là của các Viện, trường, nay có sự tham gia của các cựu CEO – các nhà đầu tư rủi ro 
trong BA và các sinh viên đầy nhiệt huyết để thu hút các nhà đầu tư mạo hiểm. Mục đích 
tạo ra các công nghệ mới và các Start up có tốc độ tăng trưởng phi mã. Đây gọi là chu trình 
bất tận, phát triển từ động lực nội tâm... 
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ĐÀO TẠO 

ĐÀO TẠO trước BA 

•  Phương pháp đặc thù để tuyển chọn học viên mang tên “Wisdom of the Crowd”: 
sử dụng website ID8, đã có sẵn tiêu chuẩn để nhận hàng ngàn đơn đăng ký; 
nhưng sẽ chỉ lựa chọn 10-15% trong số đó. 

•  Học viên: phải có sản phẩm nguyên mẫu hoặc đang bán trên thị trường. 
•  Giảng viên: là các CEO giàu kiến thức và có kinh nghiệm truyền đạt tốt để giúp 

học viên tháo gỡ những khó khăn trong doanh nghiệp của họ. 
•  Thời gian đào tạo: 1 tuần, học liên tục. 
•  Phương pháp: 

ü  Xem lại bản chất, tiềm năng CN của học viên; dùng dịch vụ của 
Thompson Interactive kiểm tra CN được cấp bằng sáng chế hay chưa. 

ü  50% là bài giảng, 50% là thực tập áp dụng CN do học viên đem vào, giúp 
hoàn thiện sản phẩm thích hợp với thị trường. 

•  Sản phẩm và kế hoạch kinh doanh sẽ được Hội đồng thẩm định về khả năng 
thành công (CN, tài chính, pháp lý…) để quyết định chọn vào BA. 
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CẤU TRÚC 1 



ĐÀO TẠO 

ĐÀO TẠO trước BA 

Khác với Cấu trúc 1 ở hai điểm: học viên và thời gian đào tạo. 
•  Học viên có phát minh có tiềm năng cao, có mô hình sản phẩm nhưng chưa có 

sản phẩm mẫu hay còn gọi là sản phẩm thử nghiệm. 
•  Thời gian: 10-12 tuần 

ü  3 ngày đến 1 tuần đào tạo cơ bản với các giáo viên là các nhà kinh 
doanh, tối đa 20 nhóm công nghệ một phiên. 

ü  9 tuần thực tập với sự giúp đỡ của các chuyên gia trong vườn ươm kinh 
doanh của Mỹ cho từng vùng trong các nhóm. Phát triển việc nghiên cứu 
thị trường và lập kế hoạch kinh doanh (thông qua các liên lạc điện tử và 
có thể cả các chuyến công tác sang Việt Nam của các chuyên gia). 

ü  3 ngày đến 1 tuần đào tạo tăng cường ở Việt Nam và phát triển kế hoạch 
kinh doanh do các chuyên gia và các CEO hướng dẫn, tập trung vào kỹ 
năng thuyết trình bản kế hoạch kinh doanh, các nhà đầu tư và các cơ 
quan chính phủ. 

•  Sản phẩm và kế hoạch kinh doanh sẽ được Hội đồng thẩm định về khả năng 
thành công (CN, tài chính, pháp lý…) để quyết định chọn vào BA. 
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B.A – HỆ THỐNG THÚC ĐẨY KINH DOANH 
 

•  BA là một DN đặc biệt, sinh lời cao thông qua đầu tư vào startups. Hệ thống này 
gồm các doanh nhân, chủ yếu là từ Silicon Valley Mỹ, thành đạt trong việc tạo lập 
các doanh nghiệp, chuyên gia trong lĩnh vực tài chính, luật pháp, công nghệ, đầu 
tư… Họ có nguyện vọng truyền đạt kinh nghiệm và cùng góp vốn đầu tư vào các 
start up. 

•  Chức năng chính của BA là: Tạo vốn mồi; Truyền đạt bí quyết kinh doanh; Tổ chức 
diễn đàn giới thiệu start up với các nhà đầu tư mạo hiểm. 

•  Với chức năng trên BA còn góp phần định hướng thị trường công nghệ. 

HỆ THỐNG THÚC ĐẨY KINH DOANH 
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HUY ĐỘNG VỐN ĐẦU TƯ MẠO HIỂM 

•  Quỹ đầu tư mạo hiểm sẽ lựa chọn để đầu tư vào 
các start up có đội ngũ quản lý, mô hình KD khả thi 
phù hợp với mục tiêu tài trợ, giá trị gia tăng tiềm 
năng của các start up, và nhu cầu vốn cần thiết để 
xây dựng một DN thành công.  

•  Nhà đầu tư chuyên nghiệp sẽ quan tâm đến 2 điểm:  
ü  Hiệu	  quả	  của	  việc	  sử	  dụng	  đồng	  vốn:	  vốn	  nên	  được	  

sử	  dụng	  vào	  chính	  việc	  tạo	  ra	  sản	  phẩm	  chứ	  không	  
vào	  các	  chi	  phí	  quản	   lý	  hành	  chính	  như	  văn	  phòng,	  
hoạt	  động	  kinh	  doanh...	  	  

ü  Thời	  điểm	  thoái	  vốn	  của	  start	  up.	  Đây	  đang	  là	  vấn	  
đề	  nan	  giải	  nhất	  của	  ngành	  công	  nghệ	  VN.	  Thậm	  chí	  
kể	  cả	  các	  quỹ	  đầu	   tư	  mạo	  hiểm	  và	  những	  startups	  
thành	  công	  nhất	  ở	  nước	  ta	  vẫn	  chưa	  [m	  được	  giải	  
pháp.	  	  

•  Một khi chương trình Thương mại hóa công nghệ - 
mô hình Thung lũng Silicon đã phát triển mạnh mẽ, 
phần lớn số vốn mạo hiểm sẽ được cung cấp bởi 
những quỹ và nhà đầu tư tư nhân.  
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•  4/6/2013 - thành lập Nhóm 
Đề án với sự tư vấn của 
chuyên gia nước ngoài để 
quy hoạch các hoạt động cụ 
thể cho toàn bộ tiến trình 
thực hiện Đề án. 

• Trụ sở chính: Toà nhà 
ConerStone, 16 Phan Chu 
Trinh, Hoàn Kiếm HN 

• Văn phòng tại tp HCM: 31 
Hàn Thuyên, Q.1 

THÀNH LẬP BAN QUẢN LÝ ĐỀ ÁN 



h'p://www.siliconvalley.com.vn	  
	  

WEBSITE 



h'p://www.siliconvalley.com.vn	  
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BLOG & PROFILE 



13	  

TRUYỀN THÔNG CHO VSV 
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GIỚI THIỆU VSV ĐẾN CỘNG ĐỒNG ASEAN 



“Kết nối nhu cầu thương mại hóa công nghệ của các 
doanh nghiệp Việt Nam với các nguồn đầu tư xã hội” 
tại Hà Nội. 

“Mang Thung lũng Silicon về Việt Nam và đàm thoại 
với các nhà đầu tư đến từ Pinehill Capital LLC – Mỹ” 
tại Hồ Chí Minh. 
 
“Tổ chức thành công buổi lễ Khởi động Đề án ngày 
18/10/2013 tại trụ sở Bộ KH&CN.”  
 
Công bố việc triển khai thực hiện thông qua phương 
tiện thông tin đại chúng: Vnexpress, báo Thông tấn 
xã Việt Nam, báo Điện tử Chính phủ nước 
CHXHCNVN, VTV4, VTV2… 
 

TỔ CHỨC HỘI THẢO & TẬP HUẤN 



http://www.f6s.com/vsvacceleratorhanoi2014 
 

CHƯƠNG TRÌNH BA VÀ MẪU ĐĂNG KÝ 



START-UP ĐÃ ĐĂNG KÝ THAM GIA B.A 



Christ	  Harvey	  

Oliver	  Gilbert	  

Tugce	  
Ergul	  

Bobby	  Liu	  

THU HÚT CỐ VẤN QUỐC TẾ CHO B.A 

Joe Ziegler 
Startup Business Development 
Manager 
Amazon Web Services 



h'p://startuplabs.org/	  
	  

h'p://www.ardentcap.com/	  
	  

h'p://
plugandplaytechcenter.com/	  
	  

h'p://www.sageglobal.org/	  
	  

THU HÚT ĐẦU TƯ QUỐC TẾ 



•  StartupLabs là một quỹ đầu tư 
toàn cầu. 

•  StartupLabs mong muốn hợp tác 
với các nhà đầu tư trong nước, 
đồng đầu tư cho các startup tiềm 
năng. 

•  Vốn mồi cho 1 startup:   
   $10K - $250K 

Hiệp hội đầu tư mạo hiểm quốc gia Mỹ với hơn 
400 thành viên là các công ty/quỹ đầu tư mạo 
hiểm trên toàn nước Mỹ. 

Đầu tư 20 triệu USD vào 120 
doanh nghiệp công nghệ khởi 
nghiệp tốt nhất trên thế giới 
 
Quỹ Đầu tư mạo hiểm công nghệ 
i2X làm việc trong cộng đồng 
startup và BA của Thung lũng 
Silicon 

MỘT SỐ VC TẠI MỸ 

•  Plug & Play Ventures tham gia đầu tư mạo 
hiểm vào start-up từ năm 1998. 

•  Sở hữu cộng đồng hơn 300 start-up. 
•  Hơn 1500 start-up nhận đầu tư. 
•  Tổng số tiền gọi vốn cho start-up vượt 2 tỷ 

USD 
•  Thành lập Plug & Play Accelerator vào năm 

2006. 
•  Hơn 250 start-up đã tham gia BA 

1 2

3 4



THU HÚT CÁC NHÀ ĐẦU TƯ THIÊN THẦN 



THU HÚT CÁC NHÀ ĐẦU TƯ THIÊN THẦN 



•  Tạo cho các doanh nhân cơ hội và sự 
hỗ trợ để thành công. 

•  Áp dụng “Boot-Camp” trong 4 tháng để 
xác định những người thắng nhanh 
chóng và một cách kinh tế. (Không có 
người thua, những người không nhận 
được vốn mạo hiểm sẽ có cơ hội để 
hoàn thiện sản phẩm cho đợt sau.)  

•  Mang những sự hỗ trợ vốn chủ sở hữu 
để thúc đẩy kinh tế: 
ü  Không yêu cầu Chính phủ thực 

hiện hoàn toàn. 
ü  Đặt Việt Nam vào danh mục đầu 

tư của các nhà đầu tư thế giới. 
•  Giúp đỡ thiết lập một nền văn hóa 

doanh nhân với cốt lõi là công nghệ 
tiên tiến  

•  Tạo ra các sản phẩm để phát triển kinh 
tế và tăng trưởng việc làm NGAY! 

LỢI THẾ CỦA VSV ACCELERATOR (VSVA) 
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•  Phát triển của Chương trình cá nhân: 
»  Kinh doanh cần được thẩm định về 

khả năng làm chủ của những người 
sáng lập. 

»  Phân công các nhà cố vấn (2 cố vấn 
cho một doanh nghiệp). 

»  Theo dõi tiến trình hàng tuần. 
»  Các nhóm hỗ trợ kịp thời: 

ü  Mỗi doanh nghiệp được nhóm 
với 2-3 người tham gia khác 
làm thành một nhóm hỗ trợ 
nhỏ. 

ü  Họp hàng tuần để đảm bảo tất 
cả người tham gia theo kịp tiến 
độ của chương trình. 

•  Phát triển nhóm: 
»  Phương pháp để thuê các thành viên 

nhóm “A” – nhân sự chủ chốt. 
»  Phương pháp để phát triển và quản 

lý một tổ chức doanh nghiệp. 

CHIẾN THUẬT CỦA VSVA (1) 

Tổng quan Boot Camp 16 tuần: 
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•  Bán hàng và Marketing: 
»  Thử nghiệm ý tưởng. 

ü  Nhận diện nhu cầu của khách hàng. 
ü  Xác nhận độ thỏa dụng của sản phẩm. 
ü  Xác định giá trị đáp ứng nhu cầu của khách 

hàng. 
»  Gặp gỡ khách hàng và nghiên cứu thị trường một 

cách chuyên sâu. 
»  Xác định độ lớn của thị trường, định vị thị trường 

và định giá thị trường. 
»  Chiến lược bán hàng và phân phối sản phẩm. 

ü  Phát triển khởi đầu của mạng lưới bán hàng 
nội địa. 

ü  Phát triển khởi đầu của mạng lưới bán hàng 
quốc tế qua các BA. 

»  Phát triển quảng bá ban đầu. 
»  Luyện tập kĩ năng bán hàng. 
»  Gặp gỡ các nhóm và xem họ có thể giúp cho kinh 

doanh của bạn như thế nào. 

CHIẾN THUẬT CỦA VSVA (2) 

Tổng quan Boot Camp 16 tuần: 
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•  Phát triển sản phẩm, tạo mẫu, thử nghiệm và 
hoàn thiện: 
»  Quá trình thiết kế và chi tiết hóa sản phẩm. 
»  Quá trình thử nghiệm thực tế. 
»  Tương tác với các trường đại học địa phương. 

•  Sản xuất và chất lượng: 
»  Quá trình thiết kế sản phẩm và chi tiết hóa sản 

phẩm. 
»  Lập / mua chiến lược phát triển. 
»  Thiết kế để sản xuất. 
»  Giới thiệu tới các đối tác sản xuất địa phương. 

•  Phát triển và chiến lược sở hữu trí tuệ: 
»  Tìm kiếm bằng sáng chế 
»  Chiến lược bằng sáng chế và phương thức bảo 

vệ quyền sở hữu trí tuệ  
»  Ứng dụng bằng sáng chế và bản quyền 

CHIẾN THUẬT CỦA VSVA (3) 

Tổng quan Boot Camp 16 tuần: 
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•  Lập kế hoạch tài chính: 
»  Dự đoán và thiết lập một mô hình tài chính. 
»  Tối đa hóa dòng tiền. 
»  Phương pháp nâng cao điểm hòa vốn, nguyên tắc 5%. 
»  Thiết lập hạch toán kinh doanh và phần mềm kiểm tra. 
»  Thiết lâp mối quan hệ với các ngân hàng. 
»  Lập kế hoạch tài chính dự phòng. 

•  Xây dựng Kế hoạch kinh doanh và Bài thuyết trình: 
»  Phát triển và chọn lọc cho bản kế hoạch kinh doanh. 
»  Phát triển bài thuyết trình kinh doanh. 

ü 10 từ mô tả, 2 phút chuẩn bị, 10-12 phút trình bày. 
»  Phát triển kỹ năng thuyết trình. 

ü  Phương thức thiết lập cuộc gặp gỡ nhà đầu tư. 
ü  Nói gì với các nhà đầu tư và nói như thế nào. 
ü  Thực hành thuyết trình thường xuyên theo lịch cho 

BA và Nhóm hỗ trợ. 
•  Phương pháp quản trị rủi ro và kế hoạch dự phòng. 

CHIẾN THUẬT CỦA VSVA (4) 

Tổng quan Boot Camp 16 tuần: 
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•  Diễn đàn Vốn đầu tư mạo 
hiểm và dẫn chứng kinh 
doanh: Những người tham gia 
khóa huấn luyện trình bày và 
chứng minh sản phẩm của họ 
vớI Nhóm các nhà đầu tư mạo 
hiểm. 
ü  Mục đích là để tài trợ cho 

start up dưới hình thức 
vốn chủ sở hữu (không 
phải vốn vay) vào cuối kì 
huấn luyện trong BA 

ü  Start up được tự do theo 
đuổi các mục tiêu kinh 
doanh của họ như những 
thực thể độc lập. 

CHIẾN THUẬT CỦA VSVA (5) 

Demo Day 
Summer 2014, Oct. 4 
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CHÂN THÀNH CẢM ƠN QUÝ VỊ! 
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"Thử hình dung, thay vì sáng lập Google, Larry Page & Sergey Brin nhận việc làm ở một viện 
nghiên cứu nào đó. Có thể họ sẽ viết nên một hệ điều hành mà chẳng ai dùng đến hoặc những 
bài báo hàn lâm chán ngắt. Hãy nghĩ đến bao nhiêu điều họ đã làm cho thế giới từ khi họ 
thành lập công ty“          -- Paul Graham 

VIETNAM SILICON VALLEY 


